HAUERPOWER CHECKLISTA B2B

KONFIGURATOR - 2026

ZANIM ZLECISZ WDROZENIE

Wdrozenie konfiguratora B2B: checklista

Konfigurator dziata, gdy usuwa realne tarcie w zakupie i jest wpiety w proces — nie gdy ,tadnie wyglada". Ta
lista pomaga zaplanowa¢ wdrozenie tak, zeby skracato cykl sprzedazy, a nie tworzyto nowej pracy.

REGULY | ZAKRES

Opisane reguly produktu (opcje, zaleznosci, co niemozliwe)?

GNe

Decyzja: zapytanie ze specyfikacja czy petne CPQ z cena?
Zaleznie od tego, czy cennik jest ustabilizowany.

Wybrany typ (wariantowy / parametryczny / 3D) dopasowany do produktu?

UX | SCIEZKA

Sciezka krok po kroku, krétka, z walidacja na biezaco? O

Wersja mobilna i szybko$¢ dziatania? C]

Konfigurator porzucony w potowie to stracony lead.

INTEGRACJA
Reguly / warianty / ceny z ERP? O
Wynik trafia do CRM (lead), do produkcji (specyfikacja), do klienta (kopia)? O

Bez tego to reczne przepisywanie.

POMIAR

Mierzysz: ile konfiguracji startuje, ile konczy zapytaniem, gdzie odpadaja? O

NAJCZESTSZE BLEDY DO UNIKNIECIA

> konfigurator oderwany od ERP/CRM > 3D tam, gdzie wystarczy wariantowy
> brak walidacji regut produktowych > brak pomiaru
> za dtuga Sciezka > brak wersji mobilnej

Puste pola na liscie?

Budujemy konfiguratory i CPQ w platformach B2B (m.in. Samex, Lumines).
Umow bezptatng 30-minutowa konsultacje — ocenimy, od jakiego zakresu
zaczaC.
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Materiat informacyjny, oparty na doswiadczeniu wdrozeniowym Hauer Power. Stan na 2026 r.
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